
Das sind Deine Aufgaben  
Betreuung bestehender Werbemittelpartner im Ausland
•	 Professionelle Pflege und Weiterentwicklung bestehender Partnerschaften  

mit Werbemittelpartnern in europäischen und außereuropäischen Märkten

•	 Regelmäßige Kommunikation und persönliche Besuche bei bestehenden  
Partnern zur Sicherung langfristiger Geschäftsbeziehungen

•	 Analyse von Marktpotenzialen und Ableitung von Maßnahmen zur Umsatz- 
steigerung gemeinsam mit Partnern

•	 Koordination von Produktpräsentationen, Musterlieferungen und Schulungs- 
maßnahmen für Partnerunternehmen 

Entwicklung neuer Partnerschaften in Europa
•	 Identifikation und Akquisition neuer Werbemittelpartner in Europa

•	 Aufbau nachhaltiger Geschäftsbeziehungen durch gezielte Netzwerkarbeit,  
Messebesuche und Direktakquise

•	 Verhandlung von Vertriebsvereinbarungen, Konditionen und Kooperationsverträgen

•	 Begleitung neuer Partner in der Anlaufphase und Sicherstellung eines erfolgreichen 
Markteinstiegs 

Aufbau eines Distributoren-Netzwerks im außereuropäischen Ausland
•	 Identifikation, Ansprache und Auswahl professioneller Distributoren in außereuro- 

päischen Zielmärkten (z. B. Nordamerika, Asien, Naher Osten, Lateinamerika)

•	 Entwicklung marktspezifischer Strategien und Anpassung des Produktangebots  
an regionale Anforderungen

•	 Kontrolle und Steuerung der Distributionsleistung anhand definierter KPIs  
und Absatzziele

•	 Regelmäßige Abstimmungsgespräche sowie Vor-Ort-Besuche zwecks  
Qualitätssicherung der Zusammenarbeit 

Das bringst Du mit 
Ausbildung & Qualifikation
•	 kaufmännische Ausbildung (z. B. Kaufmann/-frau im Groß- und Außenhandel, Indust-

riekaufmann/-frau oder vergleichbar) – Studium möglich, aber nicht Voraussetzung

•	 Gute EDV-Kenntnisse (Office 365, CRM-Systeme, digitale Kommunikationstools) 

Berufserfahrung
•	 Erfahrung im Werbemittelbereich ist Voraussetzung – möglichst mit internationalen 

Kunden und Partnern

•	 Mehrjährige Berufserfahrung im internationalen Vertrieb oder Export Management

•	 Nachweisliche Erfolge bei Aufbau und Betreuung internationaler Partnerstrukturen

•	 Erfahrung in der Zusammenarbeit mit Distributoren und dem Aufbau von Händlernetzen

•	 Kenntnisse der eigenständigen Marktentwicklung und Neukundenakquise im Ausland 

Persönliche Kompetenzen
•	 Ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungsstärke in interkulturellen Umfeldern

•	 Selbstständige, strukturierte und ergebnisorientierte Arbeitsweise

•	 Hohe Reisebereitschaft – national und international

•	 Unternehmerisches Denken und Hands-on-Mentalität

•	 Verlässlichkeit, Verbindlichkeit und ein professionelles Auftreten gegenüber  
Partnern und Kunden

•	 Interesse an digitaler Kommunikation und modernen Vertriebskanälen –  
aktive Nutzung von Social Media (insbesondere LinkedIn) zur Partner- 
gewinnung und Markenpflege ist wünschenswert 

Sprachkenntnisse
•	 Deutsch: verhandlungssicher (Muttersprache oder gleichwertig)

•	 Englisch: verhandlungssicher (Voraussetzung für internationale Kommunikation)

•	 Weitere Fremdsprachen wünschenswert (z. B. Französisch, Spanisch) 

Worauf Du Dich freuen kannst
•	 Eine sichere, langfristige und abwechslungsreiche Stelle mit hohem Erfolgs- 

potential in einem wachsenden internationalen Marktumfeld

•	 Attraktive und leistungsgerechte Vergütung mit erfolgsabhängiger Komponente

•	 Flexibles Arbeitsmodell: Kombination aus telefonischer und digitaler Partner- 
betreuung (Telefon, MS Teams) aus dem Büro oder Homeoffice sowie persönlichen 
Besuchen vor Ort bei Kunden

•	 Ein sich ständig weiter entwickelndes Produktportfolio und eine starke Marke  
als solide Basis für Deine Vertriebsarbeit

•	 Eine verantwortungsvolle Position mit großem Gestaltungsspielraum und  
kurzen Entscheidungswegen

•	 Unterstützung bei Messe- und Kundenbesuchen und gezielte Weiterbildungs-
maßnahmen

•	 Firmenfahrzeug (auch zur privaten Nutzung), modernste Hard- und Software,  
sowie alle notwendigen Arbeitsmittel

•	 Ein herzliches, kollegiales Team und eine Arbeitsatmosphäre, in der man sich  
vom ersten Tag an wohlfühlt

Du bist erfahrener Key Account Manager im Werbeartikelmarkt  
und suchst eine neue Herausforderung? Du hast Erfahrung in der Akquise, 
Pflege und Weiterentwicklung von Kunden-Partnerschaften und  
koordinierst selbstverständlich Produktpräsentationen, Musterliefe-
rungen und Schulungsmaßnahmen für Partnerunternehmen?  
Und das Alles auf internationaler Ebene?
Dann haben wir genau das Richtige für Dich!
 
Wir, dass ist RICHARTZ, ein innovatives und modernes Markenartikelunternehmen aus 
der Klingenstadt Solingen, dass weltweit Produkte entwickelt und produziert, die das 
Leben einfacher und schöner machen. Und das machen wir richtig gut, wie 100+ De-
signauszeichnungen und die Auszeichnung als „Marke des Jahrhunderts“ belegen.

Solltest Du Dich jetzt angesprochen fühlen, check die Details und sende uns Deine 
Unterlagen. Wir sind gespannt darauf Dich kennen zu lernen. 

Worauf wartest Du?
Sende uns Deine Bewerbung an bewerbung@richartz.com oder kontaktiere und tele-
fonisch für einen vertraulichen Erstkontakt.

RICHARTZ GmbH

Merscheider Straße 94 
42699 Solingen 

richartz.com

linkedin.com/company/ 
richartz-gmbh

Wir suchen:  
Key Account  
Manager   
Export  
(m/w/d)


